ACO to globalny lider w branzy odwodnien. Od wielu lat dostarczamy wysokiej jakosci produkty i ustugi naszym klientom na catym swiecie. ACO nalezy do czotéwki
krajowych producentéw systemow zarzgdzania wodami deszczowymi — odwodnien, separatoréw, wpustéw, skrzynek rozsaczajgcych, regulatoréw przeptywu.

Jesli dziatasz odwaznie i kreatywnie, masz umyst otwarty na swiat, potrafisz przyja¢ inng perspektywe od wtasnej, bierzesz odpowiedzialnos¢ za swoje wybory i
decyzje, a jednoczesnie potrafisz stuchac innych z empatig i zrozumieniem — dotacz do nas. W zwigzku z ciggtym rozwojem i wzmacnianiem naszego zespotu
poszukujemy Kandydatéw do pracy na stanowisko:

REGIONALNY KIEROWNIK DS. SPRZEDAZY I PROJEKTOWANIA

Region: Warszawa

NASZE OCZEKIWANIA:

. Wyksztatcenie wyzsze techniczne (preferowany profil: budowalny, inzynieria Srodowiska)

. Doswiadczenie w branzy inzynieryjno —technicznej oraz min. 5-letnie doswiadczenie w zakresie wspotpracy z klientem;
. Znajomos¢ procedur przetargowo-inwestycyjnych;

. Wiedza na temat klientéw uczestniczacych w procesach inwestycyjnych na podlegtym obszarze;

. Wiedza w zakresie komunikacji marketingowej;

. Bardzo dobra znajomos¢ MS Office; dobra znajomosc¢ programéw do projektowania w tym AutoCAD;
. Prawo jazdy kat B;

. Znajomosc¢ jezyka angielskiego bedzie dodatkowym atutem;

- Chec uczenia sie, otwartosé, odwaga i kreatywno$é w dziataniu;

. Inicjatywa i konsekwencja w planowaniu i osigganiu celéw;

. Ciekawos¢, spostrzegawczos¢, umiejetnosc analitycznego myslenia i wyciggania wnioskow .

KLUCZOWE ZADANIA:

. Realizacja zdefiniowanych planéw sprzedazowych i projektowych z uwzglednieniem grup produktowych;
. Utrzymanie obecnej sieci klientéw oraz poszukiwanie nowych;

. Tworzenie i realizacja regionalnych planéw sprzedazy na podlegtym terenie zgodnych ze strategiag ACO;

. Znajomos¢ i budowanie relacji z osobami decyzyjnymi wsrdd przydzielonej grupy Klientow;

. Prowadzenie doradztwa handlowego i technicznego oraz szkolen dla wybranych grup klientéw;

. Analiza rynku i potrzeb klientéw oraz dostosowywanie do nich warunkéw sprzedazy i obstugi;

- Pozyskiwanie informacji o inwestycjach z dostepnych zrdodet, aktywna wymiana informacji z osobami wewnatrz organizacji;
. Organizowanie i wspotuczestniczenie w szkoleniach i konferencjach branzowych;

L] Uczestnictwo w procesie prognozowania popytu i operacji;

. Badanie rynku i monitoring konkurencji na podlegtym obszarze;

. Wsparcie procesu reklamacyjnego oraz procesu kontroli naleznosci;

OFERUJEMY:

. umowe o prace w petnym wymiarze godzin;

- wsparcie w doskonaleniu umiejetnosci i kompetencji w miedzynarodowej rodzinnej organizacji z pasjg;

- samodzielnos$¢ i odpowiedzialno$¢ w realizacji zadan;

. zyczliwe i przyjazne sSrodowisko pracy ;

. wynagrodzenie adekwatne do wykonywanej pracy i umiejetnosci;

. atrakcyjny pakiet dodatkowych swiadczen: m.in. prywatng opieke medyczng, ubezpieczenie grupowe, bezptatne positki, dofinansowanie do karty
MultiSport, itp.

Jezeli chcesz do nas dotaczy¢ prosimy o przestanie CV na adres: hr@aco.pl

Informujemy, ze skontaktujemy sie wyfgcznie z wybranymi kandydatami. Prosimy o zamieszczenie w aplikacji nastepujacej klauzuli: ,,Wyrazam zgode na
przetwarzanie danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu rekrutacji prowadzonego przez administratora
danych osobowych ACO Elementy Budowalne Polska Sp. z 0.0. z siedzibg w Legionowie zgodnie z RODO”.
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